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VORWORT

DAS BESTE AUS
UNSERER REGION

LIEBE REGIONALE ERZEUGER!

Seit mehr als 100 Jahren ist EDEKA ,in der Region, fiir
die Region” tatig. Ebenso lange sind hochwertige in der
Nachbarschaft erzeugte Lebensmittel ein wichtiger
Bestandteil unseres Sortiments. Und so wie die regionale
Wirtschaft durch erweitertes Angebot, groRere Nachfrage
und durch neue Erzeuger und Waren lebt, ist auch das
EDEKA Sortiment ,,von HERZEN Regional” stets lebendig
und offen fiir neue Produkte.

Wenn Sie lber Ihre Stammkunden hinaus einen grof3eren
Kreis von Liebhabern lokaler Lebensmittel erreichen
mochten, dann ist der in Ihrer Nachbarschaft gelegene
EDEKA-Markt vielleicht genau der richtige Koopera-
tionspartner fiir Sie! Damit Sie uns besser kennenlernen,
stellen wir Ihnen in dieser Broschiire unser Konzept

»von HERZEN Regional” vor. AuRerdem finden Sie hier
eine Liste lhrer Ansprechpartner, die lhnen gerne im
personlichen Gesprach ihre Fragen beantworten und
Informationen zu den EDEKA Qualitatsstandards,

sowie eine Liste der erforderlichen Dokumente zur
Verfligung stellen.

Wir freuen uns auf eine gute und vertrauensvolle
Zusamenarbeit mit lhnen!

Herzlichst Inr EDEKA-Team Regionalitat

Vol
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ALLGEMEIN

REGIONAL VERWURZELT

KOOPERATIVES HANDELN

FUR NACHHALTIGE REGIONALE
WERTSCHOPFUNG

Die Heimat ist ein schoner Ort. Sie ist verbunden mit
Erinnerungen an die Kindheit und Jugend, an das Erleben
von Jahreszeiten und schonen Momenten. Und auch
vermeintlich kleine, fliichtige Dinge wie Geriiche,
Geschmacksempfindungen, Aromen wecken Erinnerun-
gen und alte Sehnslichte. Lebensmittel aus unserer
Region schmecken nicht nur nach Heimat, sie schmecken
ebenfalls besonders lecker. ,von HERZEN Regional” —
unter diesem Motto sind hochwertige regionale
Lebensmittel wie Obst, Gemiise, Milch und Eier vom
Bauern nebenan und auch ganz eigene regionale
Erzeugnisse wie handwerklich gefertigte Wurst- und
Kasespezialitaten oder Marmeladen ein traditionell
wichtiger Bestandteil des EDEKA-Sortiments, das wir
standig erweitern.

KOSTLICHE LEBENSMITTEL AUS DERNACH-
BARSCHAFT ZU FAIREN PREISEN

So stammen unsere EDEKA-Kaufleute aus dem jeweiligen
Umland. Als einer der grof3ten Arbeitgeber und
Ausbildungsbetriebe ibernehmen wir Verantwortung fiir
unsere Region. ,von HERZEN Regional” meint nicht nur
leckere Lebensmittel aus der Nachbarschaft zu fairen
Preisen, unser Motto steht ebenfalls fiir die vertrauens-
volle Zusammenarbeit mit regionalen Lieferanten.

3 Regionalitat — Lieferantenbroschiire




q

REGIONALITAT IST MEHR ALS
EMOTIONALE NAHE ...

Die Herstellung aus , natiirlichen” Ressourcen und
unter der Verwendung eigenstandiger Rezepturen ist
notwendig, um sich als ,Eigene Erzeugung” in den
Regalen der EDEKA Minden-Hannover schmiicken zu
konnen. Ein ortsansassiger Lieferant oder Produzent

ist flir Kunden als regionaler Partner aus der Region
gekennzeichnet und wird als solcher beworben. Auf die
Produktion und Wertschdpfung legen wir dabei den
Fokus. Ein Naturname wie die Heide, der Harz, die
Kiistenregion oder die Uckermark kann von dem Kunden
ebenfalls als Heimat verstanden werden. Damit der
Kunde diese Artikel einfach im Markt findet, werden Sie
entsprechend auch mit ,von HERZEN Regional,,
gekennzeichnet.

+REGIONALITAT IST FUR UNS KEIN
SCHLAGWORT"

... sondern unsere Garantie flir hochwertige, leckere
Lebensmittel aus der Nachbarschaft zu fairen Preisen.
Jede Region hat ihre eigenen Spezialitaten — ihr eigenes
Flair. Unser Anspruch ist, dass unsere Kunden einen
spiirbaren Bezug zu ,von HERZEN Regional” haben.
Kunden sollen sich selbst, EDEKA und regionale
Erzeuger als eine Einheit erleben.

+VON HERZEN REGIONAL"

... meint hochwertige regionale Lebensmittel wie Obst
& Gemiise, Milchprodukte, Eier vom Bauern nebenan;
aber auch handwerklich gefertigte Wurst- und
Kasespezialitaten, Marmeladen und Honig, sowie Safte,
Likore, Spirituosen und vieles mehr. Wir freuen uns auf
neue regionale Produkte.
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o

WIR LIEBEN ERFOLGSGESCHICHTEN

GLEICHBERECHTIGTE ZUSAMMENARBEIT
Mit unseren regionalen Lieferanten, verbindet

uns traditionell eine enge und vertrauensvolle
Zusammenarbeit.

PLANUNGSSICHERHEIT
DURCH ZUVERLASSIGE ABNAHME

Als zuverlassiger Abnehmer gibt Ihnen die EDEKA

mehr Planungssicherheit und ermdglicht beispielsweise
den notigen Spielraum fiir weitere Investitionen.

Die jeweilige Zusammenarbeit werden von lhnen und
dem betreffenden selbststandigen EDEKA-Einzelhandler
bzw. Marktleiter ausgestaltet.

Berliner Honig und der Berliner Barengold
GmbH hilft die Zusammenarbeit mit EDEKA
sehr. Da wir keine eigene Verkaufsstellen haben,
fragen uns viele Kunden, wo man den Berliner
Honig kaufen kann. Dann empfehlen wir gern einen
EDEKA Markt in der Nahe. Die EDEKA Markte zeigen
regionale Verbundenheit und wir konnen mit Hilfe von
EDEKA unsere Honige flaichendeckend anbieten. Es ist
eine schone Win-Win Situation, die wir einheimischen
Produzenten sehr empfehlen.
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ERFOLGSGESCHICHTEN

GEMEINSAM ERFOLGREICH

Als mittelstandisches handwerkliches Unternehmen ist
flir uns die Partnerschaft mit EDEKA von enormem
Nutzen und das in mehrfacher Hinsicht. EDEKA hat als
eines der erstes Handelsunternehmen auf dem Markt die
Bedeutung regionaler Produkte erkannt und ein
entsprechendes Konzept konsequent umgesetzt.

Als groRer Partner hat EDEKA uns immer das Gefiihl
gegeben, auf unsere Belange Riicksicht zu nehmen und
die gemeinsame Strategie auch in unserem Sinne
weiterentwickelt.

Man weil} gegenseitig, was man aneinander hat. Als
kleiner regionaler Premium-Anbieter fiihlen wir uns bei
EDEKA zuhause und verstanden. Die Prasenz auf der
Flache ist hier von unschatzbarem Wert und bringt auch
unsere Marke und unser Unternehmen nach vorn. Es ist
eine Symbiose, die beiden Seiten einen erheblichen
Wertgewinn einbringt, wenn auch fiir uns natiirlich die
Partnerschaft wirtschaftlich weitaus bedeutsamer ist, als
umgekehrt. Dies lasst man uns aber nicht spiiren und das
ist neben dem gemeinsamen wirtschaftlichen Erfolg mit
das Erfreulichste!
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PARTNERSCHAFTEN
DIE WACHSEN

Bereits seit 1998 beziehen einzelne EDEKA-Markte
Milchprodukte direkt von unserem Hof. Regionale
Lebensmittel etablieren sich zunehmend. Anfang 2011
startete die Belieferung des Zentrallagers in Minden mit
pasteurisierter Frischmilch. Dies war fiir uns ein enormer
Schritt, den wir mit viel Respekt angegangen sind. Fiir
Hemme Milch ist EDEKA Minden-Hannover heute der
wichtigste Handelspartner. Wir fiihlen uns in guten
Handen und arbeiten mit zuverlassigen Ansprechpartnern
zusammen. Wichtig ist, dass man sich als Lieferant in
Quialitat und Service stets selbst liberpriift. Und gezielt
die nachsten Schritte plant.
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UNSERE ANSPRUCHE

WIR LIEBEN _
REGIONALITAT

REGIONALE LIEFERANTEN SIND
PRODUZENTEN ,,ZUM ANFASSEN"

Die Vorteile liegen auf der Hand: Obst und Gemiise
konnen ausreifen und ihren vollen Geschmack entwickeln.
Aufgrund der kurzen Wege erreichen sie den EDEKA-
Markt sofort nach der Ernte. Weiteres Kennzeichen des
Sortiments ,von HERZEN Regional”: Der Kunde kann sich
darauf verlassen, hervorragende Produkte zu erhalten,
die nach den EDEKA QS-Richtlinien fiir Direktlieferanten
kontrolliert worden sind. Denn fiir den Erzeuger ist die
hohe Qualitat seiner Waren eine Herzensangelegenheit;
er personlich wirbt mit seinem guten Namen und

seiner Integritat. Anders als ein GroBunternehmen ist

er ein Produzent ,,zum Anfassen” mit iberschaubaren,
transparenten Betriebsabldufen.

KURZE WEGE UND WENIG VERPACKUNG,
SAISONPRODUKTE UND ARTENREICHTUM
Auch Natur und Umwelt profitieren von der regionalen
Vermarktung: Die Erzeugnisse aus der Nachbarschaft
werden auf kurzem Weg transportiert, aufwandige
Verpackungen wie bei Langstreckentransporten sind
Uberfliissig. ,von HERZEN Regional” fordert natiirlicher-
weise die Bevorzugung saisonaler Lebensmittel,

aber auch regionale Artenvielfalt, die im Zeitalter der
Globalisierung immer mehr geschrumpft ist.

TRADITIONELLES LEBENSMITTELHANDWERK
BEWAHRT REGIONALE IDENTITAT

Regional zu erzeugen, verkaufen und zu genieRen, starkt
die Wirtschaft der Region. Der gesamte Prozess vom
Anbau bzw. von der Herstellung bis zum Verkauf kommt
den hier beheimateten Menschen zu gute. EDEKA als
zuverldssiger Partner erhoht die Planungssicherheit

der regionalen Erzeuger, zumeist Familienbetriebe, die
dadurch Entwicklungsspielraum gewinnen. Kooperatives
Handeln gewabhrleistet eine nachhaltige regionale
Wertschopfung mit neuen Arbeitsplatzen und steigender
Kaufkraft. Belebung und Wertschatzung des traditionel-
len Lebensmittelhandwerks samt iiberlieferten
Rezepturen bewahren die regionale Identitdt und

sind letzlich gut fiir Natur und Umwelt.
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WIR LIEBEN

ZUVERLASSIGKEIT
UND VERTRAUEN

ANFORDERUNGEN AN ALLE LIEFERANTEN

Allgemeine Anforderungen an regionale Lieferanten
und Produkte:

Einhaltung aller relevanten lebensmittelrechtlichen
Bestimmungen

Einhaltung aller Deklarationsvorschriften (z.B.: LMIV)
GTIN ( EAN) fiir alle Produkte (von GS1)

Qualitdt und Vertrauen sind gut, aber nur dokumentierte
Qualitat gibt Sicherheit. Vom Gesetzgeber gefordert wird
die Einhaltung bestimmter Qualitatsrichtlinien, an denen
wir uns zu lhrer und unserer Sicherheit orientieren.

Details zu den spezifischen Anforderungen, an die von
lhnen produzierten Produkte, erfahren Sie am Besten in
einem personlichen Gesprach mit lhrem Ansprechpartner
vor Ort. Gerne besuchen wir sie auch in ihrem Betrieb
und unterstiitzen Sie beim gesamten Listungsprozess.
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FRAGEN & ANTWORTEN

FAQ -
SCHNELL BEANTWORTET

WELCHE MINDESTMENGEN MUSS ICH LIEFERN?

Regionale Produkte sind Kostbarkeiten aus der Region und haufig auf Grund lhrer
Spezialisierung nicht in groRen Mengen verfiighar. Gerne nehmen wir zu Beginn einer
Geschaftsbeziehung auch kleine Mengen fiir wenige Markte auf. Die Organisation
der Belieferung bleibt hier bei den Unternehmern. Bei einer positiven Entwicklung
kann auch eine Ausweitung der Markte erfolgen. Dies geschieht in Absprache der
Lieferanten mit dem jeweiligen regionalen Einkaufer.

WIE LANGE DAUERT DER LISTUNGSPROZESS?

Zur Dauer der Listung kann keine konkrete Angabe gemacht werden. Dieser ist
von vielen Faktoren wie der Vollstandigkeit und Korrektheit der eingereichten
Unterlagen der Lieferanten abhangig. Je nach Produkt und auch Lieferant ist der
Listungsprozess individuell zu bewerten und durchzufiihren.

MUSS AUF JEDEM PRODUKT EIN STRICHCODE ZU FINDEN SEIN?
Um einen Verkauf ihrer Produkte zu ermdglichen, wird ein eindeutiger EAN/GTIN
Strichcode fiir verpackte Lebensmittel benotigt. Der Nutzungspreis orientiert sich
am Umsatz des Unternehmens, der Bereitstellungspreis orientiert sich an der Menge
beantragter Nummernkapazitaten.

Informationen hierzu finden Sie auf:
www.gsT-germany.de

WAS MUSS ALLES AUF MEINEM ETIKETT STEHEN?

Die Kennzeichnung von Lebensmitteln ist durch EU-Recht vorgegeben, sodass
einheitliche MaRstdbe in allen Mitgliedstaaten der Europdischen Union gelten.
Allgemeine und produktbezogene Kennzeichnungsregelungen, sowie gesundheits-
und nahrwertbezogene Angaben entnehmen Sie direkt der Internetseite des BMEL.
Samtliche Verordnungen sind hier fiir Sie zum Download bereit.

Interessante Aspekte zum Lebensmittelrecht finden Sie zusatzlich auf:
www.edeka.de/nachhaltigkeit/transparenz/rueckverfolgbarkeit

*Bundesministerium fiir Erndhrung und Landwirtschaft
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WERTE & GENUSS

LEIDENSCHAFT FUR GUTE LEBENS-
MITTEL UND KULINARISCHEN GENUSS

Schlief3lich geht es um Leidenschaft und kulinarischen Genuss. Das EDEKA-Bekenntnis
.Wir lieben Lebensmittel” ist ein Pladoyer fiir unverfalschten, natiirlichen Genuss.

Das setzt nicht nur das Wissen darum voraus, wie Lebensmittel wirklich aussehen,
sich anfiihlen, riechen und schmecken miissen. Dazu gehort neben der EDEKA-
Kompetenz in punkto Logistik und Vermarktung vor allem die Erfahrung und das
Wissen unserer regionalen Lieferanten dariiber, wie Lebensmittel angebaut, erzeugt
und verarbeitet werden miissen.

KOMMUNIKATION MIT DEM VERBRAUCHER 1
Wer Gutes anzubieten hat, sorgt dafiir, dass moglichst viele Verbraucher davon *
erfahren. So mochten auch wir unsere EDEKA-Kunden auf Ihre Erzeugnisse in * g
unserem Sortiment ,von HERZEN Regional” gezielt hinweisen — etwa durch

Sonderplatzierungen und Verkostungen im Markt und in Handzetteln sowie g

Flyern etc.. Uber die Produktwerbung hinaus wollen wir Sie beispielsweise im
Portrat oder in kleinen Geschichten iber Ihre Produktion, lhre spezielle Arbeitsweise
oder Ahnlichem vorstellen. Denn als lokaler Lieferant sind Sie, ganz anders als ein
anonymer industrieller GroBproduzent, ein Nachbar, der sich personlich mit seinem
guten Namen, seiner Integritat und seinem Wissen fiir die beste Qualitat seiner
Produkte verbiirgt.

KOOPERATIONEN ERSCHLIESSEN NEUEN KUNDENKREIS
Mit Essen und Trinken halt man Leib und Seele zusammen. Reprasentativen Umfragen
zufolge interessieren sich unsere EDEKA-Kunden stark fiir regionale Produkte und
wiirden diese bevorzugt kaufen, nicht nur eher zufallig, wie es nach eigener Aussage
in der Realitat geschieht. Hier bietet sich die Chance von Kooperationen: Neben
Hofladen und/oder Stand auf dem Wochenmarkt kommt der EDEKA- Markt als
weiterer Anbieter regionaler Lebensmittel hinzu. Die Kunden sparen Zeit und Wege,
werden mit dem lippigen regionalen Lebensmittelangebot quasi ,,im Vorbeigehen”
bekannt gemacht, und dem regionalen Lieferanten erschlie3t sich ein vollig neuer
Kundenkreis.
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EDEKA MINDEN-HANNOVER
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WERBEMITTEL

MEHR SICHTBARKEIT
FUR IHRE PRODUKTE IM MARKT

Egal ob mit Plakaten,
Regalkennzeichnungen
oder Platzierungshilfen. ]ﬂ]ﬂ HEHZEH

Wir unterstlitzen Sie damit I
Ihr Produkt auch bei uns e
im Markt gefunden wird.

Oder machten Sie lhr

Unternehmen vorstellen? nus nEl“ER Hn(H)TUR
Stellen Sie uns einfach Jemsgf:ifﬂmemﬂ
entsprechendes Material zur

Verfligung und wir gestalten
daraus eine Story.

So geben Sie lhrem Unterneh-
men ein Gesicht bei uns im
Markt.
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WERBEMITTEL @

REGALSTECKER, REGALWOBBLER, AUFKLEBER ODER
REGALSCHIENEN KENNZEICHNEN IHRE PRODUKTE

o
Barre Alt Schuss 0,331 MW WJH !'!ERIEH
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L -2 s

Regalstecker Aufkleber
VON HERZEN

v

Regalwobbler

ERgumat  ERguma,  ERgumal  ERgumal  (ERgimal

Regalschienen
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Wimpelkette
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WERBEMITTEL

ZWEITPLATZIERUNGEN BRINGEN REGIONALE PRODUKTE IN DEN FOKUS

AUS DEINER NA(H)TUR.

Lot

Chepsockel

Palettenummantelung /
Diisseldorfer
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WERBEMITTEL

IHRE UNTERNEHMENSVORSTELLUNG
AUF UNSERER REGIO-WAND

Jetzt unser groRes regionales
Sortiment entdecken.

u Y y| y .
| ] Hema= i

E Mustermaoarkt

* &in griines flbenleuertand

Huhner sind neugierige, aktive Tiere.
DlesesVerhalten Ist die Grundlage filr
das griine Abenteuerland auf Hof
Ebbeskotte. Dochwasverbirgt sich

~ dahinter? Die Hihner der Familie
Ebbeskotte leben in einem mobilen
Hiihnerstall. Das bedeutet, der Stallwird
regelmiiBig auf der groBen Hithnerwiese

- wersetzt. So erhalten die Tiereimmear
wieder frische Weide direkt vor ihrer Thr
und damit neue Anreize, sich zu bewegen
und auf Entdeckung zu gehen. Das hilt
gesund und vital. Somit leben die ner
die meiste Zeit drauBen und legen@chte:
Frida Frischiufteler.

Regio-Story

v

WIR FREUEN UNS
AUF EINE GUTE
ZUSAMMENARBEIT
MIT IHNEN.

KONTAKTIEREN SIE UNS GERNE.
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ANSPRECHPARTNER

VERTRIEB

Koordination und Planung regionaler WerbemaRBnahmen

zur Einfiihrung des Lieferanten

Forcierung und Sichtbarkeit von Regionalitat im Einzelhandel
Erstellung und Aktualisierung regionaler Lieferantenstorys

regionale Werbemittel und Sponsoring
regionale Werbeplanung

REGIONALER EINKAUF
Niedersachsen, Ostwestfalen und Bremen

ARNFRIED MARKS
EdekastralRe 1, 26215 Wiefelstede

Telefon: 04419701-5292
Mobil: 015115028357
Mail: arnfried.marks@minden.edeka.de

REGIONALER VERTRIEB NORDWEST
Nordliches Niedersachsen und Bremen

JORG HEINRICH
EdekastralRe 1, 26215 Wiefelstede

Mobil: 015118845407
Mail: joerg.heinrich@minden.edeka.de

REGIONALER EINKAUF
Berlin, Brandenburg und Sachsen-Anhalt

MARCUS REH
DahmestraBBe 5, 15749 Mittenwalde

Telefon: 033764 2515-4440
Mobil: 015118844008
Mail: marcus.reh@minden.edeka.de
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OSTWESTFALEN

REGIONALER VERTRIEB WEST
Siidliches Niedersachsen und Ostwestfalen-Lippe

FRANK SCHIEMANN
MielestraBe 17, 31275 Lehrte

Mobil: 015118844206
Mail: frank.schiemann@minden.edeka.de

REGIONALER VERTRIEB OST
Sachsen-Anhalt

ANETT GREY
Carl-Schurz-Str. 14, 06130 Halle / Saale

Telefon: 0345 4707-69821
Mobil: 015118845432
Mail: anett.grey@minden.edeka.de




ANSPRECHPARTNER @

EINKAUF

Aufnahme und Listung regionaler Lieferanten

Einflihrung regionaler Artikel der neuen Lieferanten

Fragen rund um das Thema , Artikellistung regionaler Sortimente”
Umsetzung und Einfiihrung neuer Sortimente und

Informationen an den Einzelhandel

Fragen rund um das Thema QS-Anforderungen

BRANDENBURG
NIEDERSACHSEN
BERLIN
SACHSEN-ANHALT
REGIONALER VERTRIEB BERLIN / BRANDENBURG REGIONALER EINKAUF
Berlin und Brandenburg ibergreifend
FRANK SCHULZ GUNDULA BOGER-HEIDENREICH

BirkenstraRe 4, 15537 Griinheide (Mark)

Telefon: 03362 782-4464
Mobil: 015118845157
Mail: frank.schulz@minden.edeka.de

Wittelsbacherallee 61, 32427 Minden

Telefon: 0571 802-1439
Mobil: 015118845302
Mail: gundula.boeger-heidenreich@minden.edeka.de
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Weitere Informationen zur

EDEKA Minden-Hannover
finden Sie hier:

www.verbund.edeka/minden-hannove

Herausgegeben durch EDEKA Handels- und Vertriebsgesellschaft Minden-Hannover mbH
Wittelsbacherallee 61+ 32427 Minden



