
Bereichsleitung
im Mehrbetriebs-
unternehmen

Weiterbildung mit Zertifikat



Die Weiterbildung
umfasst 23 Seminartage 
– verteilt auf zwei Jahre.

23
Dieses Modul richtet sich an 

Bereichsleitungen von 
EDEKA-Unternehmer:innen

Maximal 
16 Teilnehmende



Der Lebensmitteleinzelhandel boomt! Sie unter- 
stützen Ihre Kaufleute bei den vielfältigen Fragen in 
den Bereichen Sortiment, Service, Werbung, Markt- 
gestaltung und vielem mehr.

In 8 Seminarblöcken, verteilt auf zwei Jahre, erweitern 
Sie Ihre Kompetenzen. Zusätzlich zu der fachlichen 
Qualifikation vergrößern Sie Ihr Netzwerk innerhalb 
der EDEKA, haben Gelegenheit zu überregionalem 
Austausch und die Chance zu einem deutschlandweit-
en Branchenvergleich.

	 8 Seminarblöcke in 24 Monaten
	 Praxisnahe Vermittlung durch
	 erfahrene Trainer:innen
	 Seminare in allen EDEKA-Regionen
	 Teilnahme an Aktuellen Stunden
	 mit Vertreter:innen der Regionen
	 Marktbesichtigungen und Exkursionen

Was erwartet Sie?

	 Einbindung von digitalen Lernmedien
	 erleichtern den nachhaltigen Transfer der
	 Seminare und fördern den Erfahrungs-
	 austausch der Teilnehmenden
	 untereinander.
	 Im Rahmen der Weiterbildung betreuen
	 Sie ein Projekt, welches in Absprache mit
	 Ihren Vorgesetzten einen Nutzen für Ihr
	 Unternehmen bietet.
	 Zum Abschluss Ihrer Weiterbildung
	 präsentieren Sie den Erfolg Ihres Projekts
	 einer Jury.

Was sollten Sie sonst noch wissen?

	 Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung
	 Mindestens zweijährige Berufspraxis

Was müssen Sie mitbringen?

Bereichsleitung im Mehrbetriebsunternehmen

Sie betreuen Märkte, bauen eine Bindung zu den Mitarbeitenden vor Ort auf, unter-
stützen und beraten diese kompetent? Gleichzeitig behalten Sie die Interessen Ihrer 
Kaufleute im Auge? Dann ist dieses Programm genau das Richtige für Sie. Diese 
neue Weiterbildung bestärkt Sie in Ihrer Aufgabe, erweitert Ihr Netzwerk und vertieft 
Ihre Kompetenzen für die tägliche Arbeit. Kenntnisse über vertriebliche Themen, be-
triebswirtschaftliche Handlungsweisen und erfolgreiches Marketing vor Ort gehören 
genauso zu den Inhalten wie sicherer Auftritt und Verhandlungsgeschick.

Wachsen Sie mit uns.
Weitere

Informationen
auf der Rückseite



ANMELDUNG

INFOS & BUCHUNG
Telefon: 040 6377 3355
E-Mail: seminare@edeka.de
Internet: www.seminare.edeka

EDEKA ZENTRALE 
Handels Stiftung
Training & Entwicklung
New-York-Ring 6
22297 Hamburg

Wachsen Sie mit uns. Se
minarnr.

423.0

	 Erarbeitung und Vermittlung von Zielen
	 Projekte anleiten und umsetzen

	 Die Welt der Zahlen – steuern mit
	 betriebswirtschaftlichen Zahlen
	 Lunar Business Intelligence

	 Abschluss

	 Coaching für Bereichsleitungen
	 Wissen im Unternehmen managen und nutzen

	 Category Management 
	 Konfliktmanagement

	 Prozesse im Unternehmen analysieren und verbessern
	 Erfolgreich mit Lieferanten verhandeln

	 Organisatorisches
	 Eigener Auftritt und Wirkung
	 Zeit- und Selbstmanagement

	 Veränderungen im Unternehmen mitgestalten
	 Besprechungen und Meetings erfolgreich durchführen
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